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Biggbrands olarak, hızla büyüyen Kurumsal Satış ekibimize uzun dönemli katkı sağlayacak, öğrenmeye açık ve kariyerini bu alanda şekillendirmek isteyen stajyer takım arkadaşları arıyoruz.
Genel Nitelikler:
Üniversitelerin tercihen İşletme, Pazarlama, Ekonomi, Uluslararası İlişkiler veya ilgili bölümlerinde 4. sınıf öğrencisi olmak,
Uzun dönem (en az 6 ay) ve haftada en az 3 gün devam edebilmek,
MS Office programlarını etkin kullanabilen,
Tercihen iyi seviyede İngilizce bilen,
Kurumsal Satış ve müşteri ilişkileri alanında kariyer hedefleyen.
 İş Tanımı:
Kurumsal satış süreçlerine destek olmak,
Mevcut ve potansiyel müşterilerle iletişime geçmek,
Teklif ve satış dosyalarının hazırlanmasına yardımcı olmak,
Satış ekiplerine CRM, raporlama ve veri analizi alanlarında destek sağlamak,
Sektör ve rakip analizleri yaparak stratejik aksiyonlara katkıda bulunmak.
Lokasyon: Kavacık
Başvuru:
CV’nizi ve kısa bir ön yazınızı hr@biggplus.com adresine gönderebilirsiniz.
Konu başlığına “Kurumsal Satış Stajyeri Başvurusu – Ad Soyad” yazmanız yeterli.
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